Wyzsza .
Szkola BIZNESOWA NOC SZKOLEN

Biznesu
w Gorzowis 7 czerwca 2024 r.

Wielkopolskim

JAK EFEKTYWNIE ROZMAWIAC,
TEMAT SZKOLENIA: CZYLI SYSTEMY REPREZENTACJI W KOMUNIKACJI BIZNESOWEJ.
PSYCHOLOGICZNE ASPEKTY SPRZEDAZY.

CZEGO SIE DOWIESZ » Dowiesz sie jak poprawi¢ komunikacje z Klientem aby Twoja sprzedaz byt
| NAUCZYSZ: skuteczniejsza.
» Dostaniesz gotowe rozwigzania jak by¢ lepszym sprzedawca.
» Dowiesz sie jak wzmocni¢ swoj komunikat sprzedazowy i postawe wobec Klienta.
» Dowiesz sie kim jeste$ a kim jest Klient. Poznasz style zachowan Klientow i swoj typ
osobowosci.

DO KOGO
SKIEROWANE JEST Dla kazdego, bo Kazdy z nas na swdj sposéb sprzedaje. @
SZKOLENIE:

AGENDA 1. Aspekty psychologiczne w sprzedazy. (15 min.)
SZKOLENIA: 2. 3 systemy reprezentacji — czyli jak sie skutecznie komunikowad. (30 min.)
3. Gotowosc Klienta do zakupu w oparciu o systemy reprezentacji. (15 min.)
4. Osobowos¢ sprzedawcy kontra Osobowos¢ Klienta. (30 min.)
KILKA StOW Nie chcesz sprzedawac jak wszyscy? Zapraszam na moje szkolenie!
OD TRENERA Jestem przekonana, ze dowiesz sie zaskakujacych informacji, ktére pomoga Ci sie wyrdznic
O SZKOLENIU: i uskuteczni¢ sprzedaz. @ Moim celem jest aby sprzedaz stata sie dla Ciebie genialng okazja

do ciekawych rozméw i budowania fantastycznych relagji.

SYLWETKA TRENERA: KATARZYNA BEBRYS
Trener o bogatym wieloletnim doswiadczeniu zawodowym, przede wszystkim w obszarze
sprzedazy.
Poczatek kariery zawodowej wigze z pracg w branzy odziezowej marki premium, gdzie
zdobyta solidne podstawy w obszarze obstugi klienta i budowania relacji biznesowych.
Nastepnie przez 8 lat pracowata w bankowosci na stanowisku doradczym i managerskim,
co pozwolito jej rozwing¢ umiejetnosci zarzadzania oraz negogjacji.
Odwaznie dotykata nowych branz, takich jak sexshop online, co pokazuje jej gotowosé
do wyzwan i eksperymentowania.
Dodatkowo, przez 3 lata zajmowata sie tworzeniem biznesu online skupiajac sie na branzy
beauty i wellness. Wykorzystujac social media aktywnie buduje swojag marke osobista, co
owocuje rosngcym gronem klientéw i partneréw biznesowych. Dzieki tym doswiadczeniom
posiada bardzo rozwiniete kompetencje w zakresie rozméw biznesowych i negogjagji.
Od ponad 7 lat prowadzi biuro ubezpieczen, co daje jej unikalne spojrzenie na rynek
biznesowy i umozliwia skuteczne doradztwo w zakresie finanséw i ubezpieczen.
Obecnie, jako pasjonat rozwoju osobistego, postanowita podzieli¢ sie swoja wiedzg
i doswiadczeniem z innymi, stawiajac sie w roli trenera biznesu. Jej celem jest inspirowanie
innych do ciggtego rozwoju oraz wspieranie w osigganiu sukcesow zawodowych.
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